国际贸易合同的谈判与缔约课程教学大纲

Negotiation for and signing of, a contract in international trade
一、 课程基本情况

课程名称：国际贸易合同的谈判与缔约

课程编号：11131232

课程总学时：讲课32

课程学分：2

课程分类：选修

开课学期：3春
开课单位：经济管理学院贸易系

适用专业：学院各专业
所需先修课：无

课程负责人：张广伟

二、课程内容简介
市场经济在发达国家也被称为合同经济。

国际贸易合同的谈判与缔约、国际贸易实务、国际贸易合同纠纷的解决三门系列课程共同构成从事对外贸易专业人员必修学科。课程由国际贸易合同谈判概述、非面对面要约与承诺缔约、面对面谈判缔约和在世界各地谈判四部分内容构成。本课程重点在使学生了解合同的类型、国际贸易合同内容的构成，与国际贸易合同内容密切相关的一国法律、政府间协议、国际经贸公约、国际经贸惯例的应用（《国际贸易实务》、《国际贸易合同纠纷解决》课程基础）；了解不同的谈判方式方法，何谓正确的谈判观念；两种缔约方式方法、技能和技巧；在要约与承诺方式缔结国际贸易合同过程中，国际经贸公约对当事人各种行为的界定及解析；在面对面谈判缔约过程中，如何事先准备充分、做到知己知彼，来自不同国家商人在缔结合同过程中的习惯做法，在谈判过程中争取利益的技能、技巧；如何保证当事人最终获得一份有利可图的国际贸易合同。了解不同国家经贸概况，与其商人交往及洽商合同过程中的要点、注意事项。
Brief introduction of the course

Market economy is also called contract economy in developed countries. Negotiation for and signing of International trade contracts, International Trade practices, and solving disputes on international trade contracts are the three courses forming a series of disciplines that all professionals engaged in foreign trade are required to study. This course consists of four parts: general introduction of negotiation for foreign trade contracts, non-face-to-face expression of desire for and promise of signing a contract, face-to face talks about signing the contract, and negotiations conducted in different places of the world.

The focal points of this course are: types of contracts, content composition of international trade contracts, a country’s law closely related to the content of foreign trade contract, agreements between governments concerned, international economic and trade conventions, use of international economic and trade practices (fundamentals of 《International trade practice》 and 《Solution of disputes arising from international trade contracts》); Knowledge of different ways and skills about such talks, the correct concept about negotiation; two kinds of ways and methods to conclude a contract, technical ability and skill; various behaviors of persons concerned in the process of showing desire for and promise to conclude an international trade contract, defined and analyzed by the International Economic and Trade Convention; how to fully prepare before hand for face-to-face talks about the conclusion of a contract, so as to be know yourself as well as the opposite party; usual practice of merchants from different countries during the conclusion of a contract, technical ability and skill to strive for more interests in the process of negotiation; how to guarantee a beneficial international trade contract for persons concerned. Be well informed of the general situation of the economic and trade in different countries, important points to contact a businessman and talk about concluding a contract and points for attention.
三、各部分教学纲要

1、课堂讲授部分教学内容要点、基本要求及学时数等(32学时)

第一章：国际贸易合同谈判概述（12学时）

合同的概念、类型，合同的法律规范。重点一是国际货物买卖合同的内容构成，二是规范当事人国际贸易合同的国际经贸公约、国际经贸惯例、当事人本国法律。

谈判的概念、类型、方式方法。重点是介绍“原则式谈判法”所提出的把握谈判过程中的四项原则和四项主张。

第二章：要约与承诺缔结国际贸易合同（6学时）

    要约与承诺的行为解释。重点以《联合国国际货物买卖合同公约》为依据，解析并界定在非面对面缔结国际货物买卖合同过程中当事人各种行为。

第三章：面对面谈判缔结国际贸易合同（14学时）

围绕着缔结国际贸易合同的准备、开局、磋商、协议四阶段，介绍国际贸易合同谈判通常是如何展开、进行的，谈判当事人行为做法。准备阶段：为缔约谈判应在谈判前做哪些准备，重点是回答谈判当事人“做什么、与谁做”的问题，如何做到知己知彼。开局阶段：面对面国际贸易合同谈判开始阶段当事人的习惯做法，重点是为谈判进行创造和谐气氛。磋商阶段：主要内容有介绍讨价还价、让步、僵局解决，重点是在磋商过程讨价还价的原理，让步的原则，遇到僵局如何处理。协议阶段：磋商到缔约渐变，如何拟定、签订合同，重点是签约到来判断，最后让步的把握和慎重对待合同草拟和签订。

第四章：在世界各地谈判国际贸易合同（0学时）

    与不中国家商人洽商贸易合同提示或警示性内容参考资料。由于课程课时安排少，这部分内容只能让学生平时自学，授课期间随时接受答疑。

习题作业安排：

原则上每章安排一次随堂作业上交。作业内容一是已讲授过的重点问题，二是征求同学教学建议；对作业内容其中出现的普遍性问题予以解析说明，对相对普遍性的教学建议予以采纳。当然，因为没有时间、也不可能每堂课点名考察同学出勤，随堂作业也有督促、考察学生出勤之意。

四、使用教材的名称、主编人、出版社、出版时间及版次及主要参考书名称

教材：《国际贸易合同的谈判与缔约》，张广伟，校教务处每次授课前印。

主要参考书：

《国际商务游戏规则》杨良宜[香港]著，中国政治大学出版社，1998年

《谈判要点》[英]盖温•肯尼迪，科文（香港）出版有限公司，1998年

《国际商业谈判》丁建忠著，中信出版社，1992年

《谈判签约与法律适用》，雪映著，中国人民公安大学出版社，2001年

执笔人：张广伟
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